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Reportage

Plastics Vallée: des portes
ouvertes sans train-train

€N BALADE Du poids lourd au petit

train. Arrét sur mesure, le 27 juin, dans la
Plastics Vallée hexagonale pour le tour
d’Europe en camion #NextStopProductivity
du constructeur de presses Sumitomo-
Demag. Au menu de ses portes ouvertes:
ateliers techniques et visites d’entreprises

a bord d’un train touristique.

lors que le Tour de France
sillonnait les routes de
Ain la semaine précé-
dente, c’est un périple
en petit train touristique
que proposait le jeudi 27 juin Sumi-
tomo-Demag France au coeur de la
Plastics Vallée hexagonale. « Cétait
lanimation de la journée dans le
village, tout le monde a vu passer le
petit train » sest amusée la maire de
Groissiat Patricia Deguerry, interve-
nant a la fin de ces journées portes
ouvertes.

Pour Sumitomo-Demag, le voyage
avait commencé le 8 avril a Schwaig
(Allemagne) a bord d'un camion de
40 tonnes et 20 métres de long, em-
barquant notamment une presse
Intelect 75/420 tout électrique, dans
le cadre du tour d’Europe #NextStop-
Productivity organisé dans 14 pays
jusqu'au 18 juillet par le constructeur
nippon de presses a injecter. Aprés
un premier arrét hexagonal au Mans
au Porsche Experience Center le
30 avril, cest donc au centre d'essais
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Anecdotique mais
ludique, le voyage en
train touristique a fait
son petit effet aupres de
professionnels.

Essmotech de Groissiat, a deux pas
d’Oyonnax, que les équipes de Su-
mitomo-Demag ont fait étape. Une
belle occasion pour lentreprise d'invi-
ter clients et partenaires et d'organiser
une journée portes ouvertes au sein
du berceau de la plasturgie francaise.

Essmotech, Pernoud, Piovan,
Sepro, Sise...

Soutenu par Polyvia, [événement ras-
semblait donc notamment Pernoud,
Sepro et Sise qui proposaient un tour
de leurs locaux. Une visite technique
et détaillée des ateliers du mouliste,
des onze lignes de montages des ou-
tillages a l'unité de finition, en passant
par la ligne automatisée de thermo-
formage de piluliers en rPET pour
Ehpad mise en place en octobre 2023
pour 700 000 euros d'investissement

et une capacité de production de
147000 unités par mois.

Installé principalement en Vendée, le
groupe Sepro proposait de son coté la
visite de sa vitrine et centre de forma-
tion local ol les techniciens peuvent
sexercer a la programmation ou
encore a la maintenance des robots
dédiés a linjection plastique.

Enfin, chez Sise, visites des ateliers et
du showroom étaient au programme
avec présentation notamment du
systéme chaud/froid Dyna.Therm, des
thermorégulateurs a eau pressurisée
eTherm Type W140/16/180, de celui
a eau atmosphérique eTherm Type
W90 ou encore du nouveau systéme
Sidaq (lire p. 8).

Autant d'arréts donc pour le « petit
train » spécialement affrété au dé-
part du centre d'essais au sein duquel
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les autres partenaires — Aectra, Apli-
cit, Chavériat Robotique, IPC, Kistler,
Piovan, Polytopoly, Rouxel Mold,
Staubli et Stavem - présentaient leur
activité.

Anecdotique mais ludique, le voyage
en train touristique a fait son petit ef-
fet auprés de nombreux profession-
nels, ravis de partager un moment
de travail et d’échanges convivial et

atypique.

Linjection sous différentes
facettes

« Ceest un concept de visite et de dé-
couverte dentreprises vraiment ori-
ginal. Trés complémentaires, tous les
partenaires ont pu mettre en avant
les différentes facettes des métiers de
linjection plastique : matiéres, simu-
lation, presses et outillages, capteurs,
gestion de la production, robotique...
L'événement présente, en outre, la
particularité d'étre trés convivial tout
en permettant de riches contacts
commerciaux et la rencontre de nou-
veaux clients potentiels » témoigne
ainsi Jocelyne Marinaro, DG associée
chez Aplicit. La responsable de lédi-
teur de Moldflow présentait au cours
de la journée la version Insight 2024
avec solution Fusion IA (« design gé-
nératif » de piéces ou outillages), du
logiciel de rhéologie permettant d'op-
timiser la conception et la fabrication
de moules et de piéces injectées.

Du c6té du spécialiste mondial de
lautomatisation des processus de
production pour lindustrie plas-
tique, Piovan, on se félicite égale-
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Un concept de visite
et de découverte
d’entreprises vraiment

original.

ment des possibilités de rencontres
et d’échanges conviviaux offertes
par ces portes ouvertes. « Ce type de
manifestation constitue un bon com-
plément par rapport aux salons pour
lesquels les professionnels n'ont pas
systématiquement le temps de se
déplacer », estime ainsi Hervé Chiari,
responsable commercial Sud-Est.
« Nous ne présentons lors de cette
journée qu'une petite partie de notre
offre globale: alimentation machine,
convoyage, dessication matiére et
séchage, dosage, thermorégulation
et groupe froid, broyeurs, stockage
matiéres, supervision... », ajoute
Anais Creusot, son homologue pour
le Nord-Est.

Entre vierge et recyclé

«L'intérét de participer a ce type
d'événement local est évidemment
de rencontrer nos clients et parte-
naires dans un contexte sympathique.
Mais aussi davoir le temps de prendre
la température, de mieux cerner leurs
besoins. Nous présentons [activité de
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notre plateforme numeérique de com-
mercialisation de plastiques recyclés
qui présente plus de 600 références
(rLDPE, rHDPDE, rPP..) ainsi que de
plus en plus de résines techniques.
Nous mettons en outre en avant
notre catalogue papier publié fin 2023
et lexpertise de notre laboratoire dont
[activité se développe plus que nous
lavions au départ imaginé avec des
prestations de conseil, de certifica-
tion Recyclass, de caractérisation des
matériaux ou encore de R&D et de
prototypage... » explique pour sa part
Marine Charrier, cofondatrice de Poly
To Poly, confiant travailler actuellement
a batir des partenariats avec des distri-
buteurs de matiéres vierges.
Cest justement le métier d’Aectra
Plastiques qui distribue notamment en
France les résines de commodités de
Sabic. « Nous avons une réelle volonté
de proposer davantage de polyméres
régénérés a nos clients. Notre dé-
marche dans ce sens est incisive. De
nombreux clients se montrent inté-
ressés, mais une majorité est encore
surprise devant le constat que le re-
cyclé colte plus cher que le vierge... »,
souligne la commerciale, Carole Billi.
Entre remerciements aux partenaires,
buffet, musiciens sur scéne, hommage
au départ a la retraite de lingénieur
technico-commercial maison Jean
Gicquel par un DG - Gilles Mazzolini
—- visiblement ému et comblé, et feu
dartifice, une soirée festive a conclu
lévénement. m
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